companv events TEKST EDWIN NUNNINK > BEELD ISTOGKPHOTO

] aor verzekeraars zijn evene-
menienorganisatoren maar
toevallige voorhijgangers. Ze
kunnsn er eenmalig op verdienen...
of niet, want de schadelast van een
avengment kan fors oplopen. Het is
dan ook niet verwonderiisk dat de
verzekeringsmastschappiien weinig
tijd steken in organisateren, laat
staan dat ze maatwerk leveren.
Bram Don zag dat in 1989
anders. Zelf werkzaam bij een verze-
keringsbedriff en met vrienden in
het evenementenwereldie, bekeek
hij evenementenverzekering met
andere ogen. Don: 'Je hebt te
maken met herhaling, want de
meeste evenementen vinden jgar-
lijks plaats. Daarnaast zie je dat
er steeds meer professionele
organisatoren ziin die voortdurend
met evenementen bezig ziin.

Organisatoren zijn vreemde vogels voor verzekeraars. Bram Don
heeft er zijn specialisme van gemaakt om beide partijen bij elkaar te
brengen, zonder dat de organisator hiervoor de hoofdprijs betaait.

Hij begon daarom vijf jaar ge-
leden zijn eigen assurantiekantoor
Omnido, gespecialiseerd in evene-
mentenverzekering. Vanuit zijn kan-
tocr in Heerjansdam vervult hij een
brugfunctie tussen organisatoren en
verzekeraars,

van High Tea tot Danceparty

Verzekeren speelt een rol bij alle
soorten evenementen. Omnido
Event Insurances heaft de verzeke-
ringen geregeld voor zowel de Motor
RAl, als voor een particulier die een
High Tea party organisearde. Ook
bedrijfsevenementen als een team-
buildingsactiviteit van Craniewoud
voor aspirant-ingenieurs en het per-
soneelsfeest van de Gamma wearden
door Don van de broodncdige ver-
zekaeringen voorzien.

Organisatoren van danceparty’s
weten zijn assurantiekantoor sven-
eens te vinden. Dat dit type evane-
menten niet te varzekeren is, is een
misvatiing betoogt Don. 'Het maakt
niet uit of het Mellow of Gabber is.
Als het beleid van de organisator
maar goed is. Daarbij is het voordeel
dat danceparty's vaak meesr malen
per jaar worden georganisserd in
dezelfde locatie. Je ziet dat ze daar-
door vaak goed met risice’s omgazn'.

Koninklijlk Huis

Waarvoor je je als orgenisator ver-
zekert is een kwaestie van het risico
dat je wilt en kunt topen. Maar een

aansprakelijkheidsverzekering is het
minimum stelt Don, &l is het alleen
al uit morele verplichting jegens
bezoekers, deelnemers, gasten,
leveranciers en medewerkers en
daar waar het de inzet van motorrij-
tuigen betreft is het zelfs verplicht.

Meestal is verzekering van mate-
rieel, dit valt niet onder de aanspra-
kelijkheidsverzekering, ock broodno-
dig. Don: ‘een beetje mengtafel, het
podium, sen tent, hekwerk.... het
tikt al snel aardig aan, zeker als je
bedenkt dat het om de nieuwwaarde
van het materiaal gaat.

Het belang van een annulerings-
verzekering hangt van veel factaren
af, 'Wat doe je en wat zijn de kostan
als er iets erastig gebeurd met de
naamsponsor, de belangrijkste gast
of een directielid?’, geeft Don als
voorbeeld. *Gaat het om het nist



komen opdagen van een artiest dan
is het de vraag of het er maar een is
in een grote line-up of dat het
gast om die ene rapper
die hesl Ahoy' vol
heeft. Overlijdt
iemand van het

Koninklijfk Huis - dat

is een aanvullende
verzekering - dan loopt je in Delft
@en groier risico van annuiering dan
in Groningen.

Andere verzekeringsmogelijk-
heden zijn een cascoverzekering
bijvoorbeeld als aanvulling op de
brand/storm-verzekering van de
AVvarhuurder, een "slechtweerver-
zekering” want de annuleringsver-
zekering dekt ailleen noodweer, een
ongevallenverzekering als service
naar medewerkers en gasten, een
geldverzekering tegen disfstal en
een deelnemersverzekering hij
sportieve activiteiten.

Beperlkte premies

Het inschatten van de risico's hij
evenementen is een belangrijk
specialisme van Don, want daarmee
heeft hij het vertrouwen hij verzeke-
raars weten te winnen. ‘Aan het
draaiboek van een evenement kan ik
al veel zien', vertelt Dan. 'lk kijk naar

zaken als aantal en soort bezoekers,
type evenement, terreinindeling,
beveiliging en organisatiestructuur.
Het voordesi is dat als het gaat over
barriers en trussen dat ik weet wat
er bedoeld wordt!

'Het komt natuuwrlijk voor dat het
draaiboek tiptop is en dat het in de

“Dasrom ga ik zeker hij alle nisuwe

ktijk twee keer niks blijkt te zijn.

avenernenten zelf kijken. Als het
slacht georgeniseerd is sprask ik de
producent daar op azn, om herhaling
te voorkamen.

Dat hij hij verzekeraars het ver-
trouwen heaft ap weten te bouwen
bliikt volgens hem uit het feit dat de
premies vrijwel aliijd tussen da 1 an
3.56% van de exploitatiekcsten lig-
gen, terwijl in het bedrijffsleven 5%
gangbaar is. X
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